
OVIRE IN MOŽNE 
REŠITVE PRI 

DOKAZOVANJ U 
KONKRETNIH POVIŠANJ  

C EN KALKULATIVNIH 
ELEMEN TOV

M A R KO  M A J S TO R O V IĆ
O DVETNIK



Ka ko  p re m a g a t i vs e  o vire ?



OVIRA ŠT. 1: DOKAZNO BREME IZVAJ ALCA

Kd o  m o ra  d o ka za t i 

vp liv p o d ra žit e v n a  c e n o ?

Izva ja le c

Kd o  je  o d g o vo re n  za  s p re m e m b o  

c e n e  v g ra d b e n i p o g o d b i?

Na ro č n ik



OVIRA ŠT. 2: FIKSNOST CEN IN 10 % TVEGANJ A, KI 
GA PREVZAME IZVAJ ALEC

CENOVNA KLAVZULA: c e n a n a e n o to a li p a vš a le n zn e s e k ( s ku p a j d o g o vo rje n a  c e n a  a li „klju č  v ro ke “)



MOŽNE REŠITVE:
ŽE SKLENJ ENE POGODBE 
vs . ŠE NEODDANE 
PONUDBE

Povišanje c e ne za  10 %

Vpraš anje na porta lu : kam vkalkuliramo 10% 
povišanje?

Specifike ZJN-3 in nezmožnost oddaje
ponudbe v nasprotju z navodili iz razpisne 
dokumentacije



Ali je bila izdelana 

kva lite tna  in p o d ro b na  

ka lkula c ija  c e ne  PRED 

o d d a jo  p o nud b e ?

Ka te ra  c e no vna  kla vzula ?

Ce na  na  e no to  a li s kup a j 

d o g o vo rje na  c e na  a li „ključ  v 

ro ke “

Kd o  b o  p re ve rja l re s nič no s t in 

ve ro d o s to jno s t ka lkula c ij c e n 

p o  p o s ta vka h?

OVIRA ŠT. 3: KALKULACIJ A CENE –
KALKULATIVNI ELEMENTI



Drugačna p o g o d b a , ko t jo  

ima g la vni izva ja le c z 

inve s tito rje m

Drug a č e n TIP POGODBE

Po d izva ja lc i/ d o b a vite lji ima jo

s vo je s p lo š ne p o g o je , ki jih

g la vni izva ja le c mo ra  s p re je ti

OVIRA ŠT. 4 : POGODBE S PODIZVAJ ALCI



MOŽNE REŠITVE

Usklajenost kro vnih 
g ra d b e nih p o g o d b

in p o d izva ja ls kih 
p o g o d b , kje r je  to  

mo g o č e - p o g o s to
ni mo g o č e .

Ka lkula c ije in 
na ta nč e n p re no s
c e n v p o g o d b o .



KDAJ  GRE ZA:

Vnapre j predvideno s premembo
- Vključ e no v o c e nje ni vre d no s ti

Nepredvidene okoliš č ine

OVIRA ŠT. 5 : KVOTA 30 % VREDNOSTI PRVOTNE 
J AVNONAROČNIŠKE GRADBENE POGODBE

ALI NAM POVIŠANJ E CENE ZAJ EDA KVOTO NEPREDVIDENIH 
DEL?



MOŽNE REŠITVE

Vprašanje na
p o rta lu

No v p o s to p e k
ja vne g a na ro č a nja , 

ko  je  kvo ta 3 0 % 
p re s e že na : ka j vs e

la hko d a mo v me rilo
e ko no ms ko

na jug o d ne jš a
p o nud b a ?



OVIRA ŠT. 6 : DATUM, OD KATEREGA SME 
IZVAJ ALEC OBRAČUNATI POVIŠANJ A CENE

Datum o d d a je p o nud b e Da tum s kle nitve  p o g o d b e



MOŽNE REŠITVE

Po s e b na kla vzula v p o g o d b i:
pogodbeni s tra nki s ta s o g la s ni, d a  s e  
izva ja le c s  p o d p is o m te p o g o d b e ni

o d p o ve d a l s klic e va nju na
s p re me nje ne o ko liš č ine o d  tre nutka

o d d a je p o nud b e d a lje in d a  ima
p ra vic o , d a  s e  c e ne iz na s lo va ra s ti

ka lkula tivnih e le me nto v p rila g o d ijo o d  
d ne va o d d a je p o nud b e d a lje .

Sprememba razpisnih dokumentacij?

Sprememba zakona? ZJN -3?



OVIRA ŠT. 7: DINAMIKA OBRAČUNAVANJ A 
SPREMEMB

Sprotno ? Bistvena sprememba pogodbe , če te kla vzule ni v p o g o d b i?Ob ko nč ne m o b ra č unu?



»a« je fiks n i koefic ien t, ki p reds tavlja neprilagodljiv de lež

pogodbenih plač il.

Koefic ien ti »b«, »c«, »d« in »e« s o koefic ien ti, ki p reds tavlja jo

ocenjen i de lež s troš kovnega e lementa , ki ga je z doda tkom k

ponudbi določ il na ročnik.

PRIMER

strošek de lovne s ile 30%

stroški mate ria la 45%

stroški pogonskega goriva 5%

stroški s trojev 10%, itd…

+ fiksni koeficient 10% (»a« = 1 – b – c – d)

MOŽNE REŠITVE

STRUKTURNI INDEKS- Drsna klavzula

Presenter Notes
Presentation Notes
Nizke gradnje:20% delovne sile, 10% gradbene mehanizacije, 5% betona, 5% betonskega železa, 5 % energenti, itd…Ali različni indeks za zemeljska dela, betonska dela, kanalizacijo, itd…Visoke gradnje: elektro, strojne, gradbena dela, zaljučena dela



POGODBENA KLAVZULA:

Pogodbena c e na s e us kla juje s kla d no z ind e ks o m ,
ki g a izra č una va in o b ja vlja Go s p o d a rs ka zb o rnic a
S lo ve nije , Zb o rnic a g ra d b e niš tva in ind us trije
g ra d b e ne g a ma te ria la (GSZ ZGIGM) za o s ta lo
vis o ko g ra d njo , ko ta kumula tivno p re s e že (s e
p o ve č a a li zma njš a ) xx % vre d no s ti, š te to o d
d a tum a s kle nitve p o g o d b e ne g a s p o ra zuma d o
d a tum a izs ta vitve p o s a me zne s itua c ije (za č a s ne
a li ko nč ne ). Us kla d ite v s e p rizna za ra zliko , ki
p re s e g a xx % p o ve č a nja a li zma njš a nja
o me nje ne g a ind e ks a , ra ze n, č e s e je ind e ks
s p re me nil p o te m, ko je s tra nka , v ko ris t ka te re je
us kla d ite v, p riš la v za mud o , ki je v krivd ni s fe ri
s tra nke , v ko ris t ka te re je us kla d ite v.



OVIRA ŠT. 8 : KAJ  NAJ  NAREDI IZVAJ ALEC, 
ČE SE NAROČNIK NOČE SOOČITI S 
POVIŠANJ EM CENE ALI ČE NE PLAČA 
POVIŠANJ A?



MOŽNE REŠITVE

Enostransko o b liko va lno up ra vič e nje

Sp ro tno p la č ilo

6 9 . uza nc a PGU 2 0 2 0 : Izva ja le c ima p ra vic o
za č a s no us ta viti izva ja nje de l, č e za ra d i
na ro č niko ve g a ra vna nja ne mo re izva ja ti de l a li je
za ra d i te g a ra vna nja izva ja nje d e l zna tno o te že no .
Za ra vna nje na ro č nika p o p rve m o d s ta vku te
uza nc e s e š te je jo zla s ti krš itve p o g o d be nih
o b ve zno s ti na ro č nika , ko t s o o d p ra va
p o ma njkljivo s ti v p ro je ktni d o kume nta c iji, na
p o d la g i ka te re s e izva ja jo d e la , ne p la č ilo
p re d ujma in ne p la č ilo in/ a li ne p o trd ite v za č a s ne
s itua c ije a li p la č ilo z za mud o .



Ali n a j izva ja le c  za u s t a v i 
d e la  n a  gr a d b iš ču ?

Ali n a j izva ja le c  izva ja  
d e la  z m a n jš o  d in a m ik o ?

O d s t o p  o d  p o g o d b e ?



OVIRA ŠT. 9 : ALI VELJ A PRAVILNIK O NAČINIH VALORIZACIJ E
DENARNIH OBVEZNOSTI, KI J IH V VEČLETNIH POGODBAH
DOGOVARJ AJ O PRAVNE OSEBE J AVNEGA SEKTORJ A



OVIRA ŠT. 10: MEDSEBOJNO (NE)ZAUPANJE NA RELACIJI
NAROČNIKOV IN IZVAJALCEV?



Ali s o  š e  k a k š n e  o v ir e ?



HVALA ZA POZORNOST!
M A R KO  M A J S TO R O V IĆ

O DVETNIK
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