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»TTIP bo oral

ledino na podrocju
zZmanjsevanja
nepotrebnih
regulativnih ovir,«
trdi Ben Butters.

Nevarnosti je pricakovati v slovenski farmaciji, avtomobilski in
predelovalni panogi. Priloznosti pa v visoko tehnoloski industriji.
Kaksen bo vpliv na mala in srednja podjetja?

Barbara Perko

Kaj veste o TTIP oziroma Cezatlantskem sporazumu
o trgovini in investicijah? Anketa, ki jo je kot del
Studije Vpliv Transatlantic Trade and Investment Par-
tnership (TTIP) na slovensko gospodarstvo, opravil
Center poslovne odli¢nosti Ekonomske fakultete, je
pokazala, da 83 odstotkov slovenskih podjetij, ki so v
njej sodelovala, sporazuma sploh ne pozna. Pomanj-
kanje informacij oz. napacéno predstavljanje le-teh

je po mnenju Bena Buttersa, direktorja za zakono-
dajo pri Eurochambres, najbolj neugoden element
pogajanjo TTIP.

»Se vedno je razsirjena napac¢na predstava o tem,

kaj imajo pogajanja v resnici za posledico. Na Zalost
informacije prepogosto niso pravilno odrazene in so
vcasih celo namenoma napacno predstavljene,« pra-
vi. »Kot primer naj povem, da je EU na spletu objavila
vsa svoja stalisca, ki jih je predlozila ZDA. Vendar pa
si je le majhen odstotek ljudi, ki se na videz zanimajo
za pogajanja o TTIP, dejansko vzel ¢as in prebral, kar
je bilo predlagano,« poudarja.

Da je dobra obvesc¢enost klju¢na, da bo gospo-
darski izplen sporazuma dober, menijo tudi avtorji
slovenske $tudije, Joze P. Damijan, Crt Kostevc in
Tjasa Redek. »Da bi podjetja zacela bolj intenzivno
razmisljati o TTIP in se na potencialne pozitivne (ali
negativne) ucinke pripravila, bi bila potrebna tako
domaca kot vseevropska promocijska kampanja
ozave$c€anja javnosti glede TTIP. Pri tem imajo lahko
pomembno vlogo GZS in drzavne institucije, ki lahko
z vedjo informiranostjo pripomorejo k boljSemu izko-
ris¢anju potenciala kot tudi zavedanju tveganj med
podjetji,« so zapisali.

Nemsko zdruZenje za mala in srednja podjetja BYMW
je med svojimi ¢lani izvedlo anketo, ki je pokazala,
da se mala in srednja podjetja bojijo nepravi¢ne
konkurence, ki bi izhajala iz predpisov in pravil, ki bi
koristila izklju¢no velikim korporacijam. Da je to ena
najpogosteje navajanih skrbi, pritrjuje tudi Butters.

»To je napacno razmisljanje. TTIP je zasnovan za pot-
rebe in prednostne naloge malih in srednjih podjetij,
zato ima vse moznosti, da bodo prav ta podjetja od
tega imela najvec koristi,« je preprican.

Med koristmi Butters izpostavlja zmanjSevanje
nepotrebnih regulativnih ovir. »To je podrocje, na ka-
terem bo TTIP oral ledino in ki bo pomagalo izenaditi
pogoje z vidika stroskov prilagoditve, s katerimi se
soocajo velika in mala podjetja,« je prepric¢an.

Sporazum med ZDA in EU naj bi prinesel liberaliza-
cijo trgovinskih in kapitalskih tokov med EU in ZDA.
Skladno z dogovorom naj bi odpravili carine, izvozne
davke in do neke mere tudi dolo¢ene necarinske
omejitve.

O posledicah za evropsko gospodarstvo ni eno-
tnega mnenja. Velika vecina podjetij, ki so sode-
lovala v anketi, ki so jo za BYMW izvedli v inStitutu
Prognos in je zajela 800 malih in srednjih podjetij,
je pokazala, da 62 odstotkov podjetij pricakuje,
da bo vpliv negativen. Nekatere opravljene studije
nakazujejo, da bi lahko prislo do negativnega vpliva
na trgovino med drzavami ¢lanicami EU in tudi do
izgube delovnih mest. Studija Jeronima Capalda, ki
jo v svoji analizi navajajo slovenski ekonomisti, pred-
videva izgubo skoraj 600 tiso¢ delovnih mest v EU.

Butters je drugacnega mnenja. »Pozitivni dejavnik
pri pogajanjih o TTIP je zagotovo potencial za de-
lovna mesta in rast v Evropi v ¢asu, ko je to Se kako
potrebno. Se posebej za mala in srednja podjetja
bi se TTIP lahko izkazal za zelo koristnega, saj bo
sporazum odstranil nepotrebne ovire, s katerimi se
mala in srednja podjetja danes soocajo pri iskanju
dostopa na ameriski trg. Malim in srednjim podje-
tjem bo zagotovil nove priloznosti za izvoz in boljSo
za$¢ito intelektualne lastnine. Se ve¢, zmanjsal bo
administrativna bremena, povezana s carinami, in
poenostavil pravila o poreklu in, upajmo, ustvaril
priloZnosti za povecanje mobilnosti za visoko kvali-
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ficirane delavce,« navaja. Butters je preprican, da bo

TTIP prinesel vec pozitivnih kot negativnih ucinkov.
Predsednik nemskega zdruzenja BYMW Mario

Ohoven po drugi strani svari pred neravnovesjem

v sporazumu. Po njegovem obstaja tveganje, da

bo prislo do enosmerne trgovine, ki bi dovoljevala

ameriskim podjetjem prodajo v EU, a po ameriskih

standardih, medtem ko enakega nacina poslovanja

ne bi dovolili evropskim podjetjem.

V zacetku omenjena Studija Damijana, Kostevca

in Redkove kaze na to, da bi bili u¢inki sporazuma
na slovensko gospodarstvo majhni, a negativni.
Rezultati nakazujejo, da bi po eni strani prislo do
povecanja trgovine z ZDA, a hkrati do padca trgovine
s ¢lanicami EU. Rahlo zmanjsanje bi belezili tudi pri
izvozu v tretje drzave. Panoge, ki bi najbolj obcutile
negativne ucinke, so farmacija, panoga motornih
vozil in predelave Zivil.

Marjan Rihar, direktor Zbornice elektronske in ele-
ktroindustrije pri GZS, pravi, da je statisti¢no gleda-
no vpliv TTIP na slovensko gospodarstvo mogoce res
zanemarljiv, a bi v primerih posameznih podijetij, ki
z ZDA poslujejo v ve¢jem obsegu, sporazum prinesel
obcutno zmanjsanje stroskov.

Ernest Zejn iz podjetja Zejn d. o. 0. poudarja, da bo
TTIP slovenskemu gospodarstvu prinesel spremem-
be predvsem na dolgi rok. »Slovenska podjetja bodo
lazje prodajala svoje izdelke in storitve na trg ZDA.
Teh je relativno malo, vendar bo v prihodnosti trg
ZDA postajal vse pomembnejsi in zanimivejsi za slo-
venska odrascajoca podjetja.« Opozarja pa, da bodo
prednosti le za podjetja, ki se bodo prilagodila, med-
tem ko bo za tradicionalna podjetja tezje. »To bodo
izkoristile ameriSke multinacionalke, ki so veliko bolj
pripravljene in bolj zrele za vstop na trg EU kot nasa
za nastop na trg ZDA,« opozarja Zejn.

Po njegovem bodo podjetja, ki bodo v TTIP
spoznala nove priloznosti poenostavljenega dostopa
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do trga ZDA, priloznost takoj pograbila in dosegla
zavidljive rezultate. »Poenostavljena standardiza-
cija in zakonodaja bosta priblizala ZDA manj$im in
fleksibilnejsim podjetjem, kot je visoko tehnoloska
industrija z veliko dodano vrednostjo in delovnimi
mesti za visoko izobrazene.«

S tem se strinja tudi Rihar, ki najvecjo korist
od TTIP vidi prav v odpravi regulativnih zadev in
medsebojnem priznavanju standardov. »Poenotena
standardizacija bo za slovenska podjetja, ki poslujejo
z ZDA, pomenila velik prihranek stroskov,« pojasnju-
je Rihar. Opozarja pa na posledico, ki bi jo lahko imel
sporazum. Ameriska podjetja bi lahko zaradi opti-
miziranja stroskov proizvodnjo preselila v Mehiko
in zaradi njene bliZine posledi¢no manj sodelovala
z evropskimi podjetji. »Vprasanje je, koliko bi nam
TTIP v tem primeru sploh koristil,« se sprasuje Rihar.

Kot pravi, so v panogah, ki spadajo pod okrilje
njihove zbornice, sporazumu naklonjeni, medtem ko
imajo v nekaterih drugih branzah v Sloveniji do tega
bolj odklonilna stalis¢a. »V prehrambeni industriji je
vec strahov, ki so povezani predvsem s standardi in
gensko spremenjenimi organizmi,« $e dodaja.

Od najave namere o pogajanjih o TTIP pred tremi

leti pa vse do danes se procesa drzi pridih tajnosti.

V zacetku maja je Greenpeace objavil ve¢ kot 200
strani dokumentov, ki naj bi razkrili ameriske pritiske
na EU k nizanju standardov. Takrat so se zvrstili klici
k bolj transparentnemu postopku pogajanj, k cemur
so pozvali tudi v BYMW.

»Da se pogajanja izvajajo v tajnosti, je zgolj mit.
Prav nasprotno. Vec¢ina dokumentov je dostopna
javnosti na spletni strani Evropske komisije, pri
¢emer so podatki osvezeni. Prav tako so konsolidi-
rana pogajalska besedila dostopna vsem ¢lanom
Evropskega parlamenta in nacionalnim poslancem
ter seveda predstavnikom drzav ¢lanic EU,« Butters
zavraca ocitke. »Cas je, da odpravimo mit o tem, da
se pogajanja dojemajo kot skrivna, in da uporabimo
in razSirimo informacije, ki so na voljo, ter skupaj z
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»TTIP bo prisilil nasa
podjetja k Se vecji
internacionalizaciji
in profesionalizaciji,
vendar pocasneje in
povprecno verjetno
manj uspesno, kot
se bo to zgodilo

s podjetji ZDA v
nasprotni smeri.«
Ernest Zejn
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»Teoreticno bi
Slovenija lahko ve¢
izvazala v ZDA, ce pa
se bodo ameriska
podjetja preusmerila
inve¢ poslovala s
tistimi, ki jim bodo
geografsko blizje, bo
to tezko,« ocenjuje
Marjan Rihar.



»Zbornice kot
predstavnice
gospodarstva bi
morale neprestano
razmisljati o tem, kaj
je Se treba storiti,
da bi Se pomagali
pri dobro obvesceni
javni razpravi o
TTIP v Evropi,«
meni Ben Butters iz
Eurochambres.

ameriskimi kolegi delamo na nadaljnjih izboljSavah
za boljSo preglednost,« poziva Butters.
Pri ¢em EU ne bi smela popuscati? »Fleksibilnost trga
dela je v ZDA precej$nja in to Ze vsa leta predstavlja
veliko konkurencnost ZDA gospodarstvu EU. Ne glede
na to pa so okolje, pravice delavcev in varna hrana po-
membni za ohranjanje nasega ekosistema gospodar-
stva z Zivljenjskim standardom, zaradi ¢esar v zadnjih
letih opazamo priliv ljudi z visoko dodano vrednostjo
iz ZDA, ki znajo ceniti kvaliteto Zivljenja. Ker smo v
gospodarstvu prepoznali to naso kompetenéno pred-
nost, s katero lahko v prihodnosti e bolj konkuriramo
za visokoizobrazZeno delovno silo, menim, da moramo
vztrajati na svojih izhodiscih v najvecji mozni meri,«
meni Zejn.

»Kljuéno je, da EU najprej misli na majhne in
v ospredje postavi potrebe in prednostne naloge
malih in srednjih podjetij. Poleg tega EU ne bi smela
- in ne bo - zniZati svojih standardov glede okolja,
delavskih pravic in varnosti hrane. Rabimo dober,
uravnotezen in ambiciozen sporazum, ki bo povecal
gospodarski potencial za nadaljnjo integracijo
Cezatlantskih trgov ter hkrati okrepil konkuren¢nost
nasih podjetij vis-a-vis nasih globalnih konkurentov,”
poudarja Butters.

V BVMW kot podrocja, ki bi jih bilo treba varovati,
izpostavljajo tudi podatke o varovanju interesov,

lastnih podatkov in podatkov o kupcih ter intelektu-
alni lastnini. Slednje kot potencialno problemati¢no
izpostavljajo tudi v slovenski Studiji, kjer izpostavlja-
jo podrocje farmacije. »Tukaj bi poenotenje regula-

cije utegnilo prinesti podaljSanje patentne zas¢ite za
originalna zdravila oziroma celo trajno patentno zas-
Cito (»evergreening«) za nekatera zdravila,« navajajo.

Eno zahtevnejsih poglavij v pogajanjih je vprasanje
reSevanja sporov med investitorji in drzavo. V anketi
BVMW je vec kot tretjina MSP izrazila zaskrbljenost
glede pravnega varstva. Pogajalski strani sta sprva
za reSevanje pravnih tezav predlagali mehanizem
reSevanja sporov med drzavo in investitorjem (ISDS).
Omenjeni mehanizem, ki je predvidel, da se spori
med tujim investitorjem in drzavo prenesejo na
mednarodno arbitrazo, je nadomestil prenovljeni
mehanizem za reSevanje sporov ICS.

Po Buttersovih besedah gre za izboljSan model,
v katerem so poskrbeli za izboljSave na podrocju
transparentnosti in izogibanja banalnim zahtevkom.
Razsodbe naj bi bile javne, primeri, v katerih bi lahko
investitorji $li po pravico na sodisée, pa natanéno
doloceni. Obenem mehanizem zagotavlja vladam
moznost nadziranja in zagotavlja, da bo o sporih
odloc¢eno skladno z zakonom.
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