
Internacionalizacija

Saudova Arabija: 
Zaupanje se gradi počasi 
Povezani uspešneje na trg gospodarske velesile Bližnjega 
vzhoda.
Nataša Turk, GZS, Center za mednarodno poslovanje 

Saudova Arabija je stalna članica skupine 
največjih in najhitreje rastočih gospodar-
stev sveta G20, največji trg na Bližnjem 
vzhodu ter najpomembnejša gospodarska 
partnerica Slovenije v Zalivu. Najboga-
tejša arabska država milijardne presežke 
svojega proračuna ciljno usmerja v diver-
zifikacijo gospodarstva, razvoj inovativnih 
sektorjev, digitalizacijo javnega sektorja 
ter lansiranje mega projektov vladnega 
programa Vizija 2030.

Velike strukturne reforme saudskega 
gospodarstva, ciljno plasiranje proračun-
skih presežkov v modernizacijo države 
in giga investicijske projekte ter izrazite 

Horizonti prihodnosti

Ukrep: Gospodarska diplomacija
Ena izmed ključnih nalog slovenske di-
plomacije, ki deluje v okviru Ministrstva 
za zunanje zadeve, mora biti pomoč 
podjetjem pri poslovanju na tujih trgih. 
Krepitev gospodarske diplomacije, tako 
z veleposlaniki kot ekonomskimi sve-
tovalci, strokovnjaki iz gospodarstva, 
je zato nujna. Pri širitvi mreže diplo-
matskih predstavništev in konzulatov 
morajo na MZZ v največji meri upošte-
vati interes izvoznega gospodarstva.

Srečanje s korejskimi podjetji – tudi 
na področju nabave
Med poznavalci lokalnega trga – podje-
tji, ki so že uspela prodreti v Korejo, je 
prisotna ocena, da se naša podjetja pre-
malo zavedajo poslovnih priložnosti, ki 
jih ponuja ta gospodarsko-trgovinska 
velesila Azije. Predvsem na področjih 
avtomobilske, strojne, informacijsko ko-
munikacijske in elektronske industrije 
bi lahko bistveno več sodelovali, tudi s 
pomočjo neposrednih investicij, ki nam 
jih, za razliko od nekaterih držav Vzhod-
ne Evrope, do sedaj skoraj še ni uspelo 
pritegniti.

Zagotovo bo k izboljšanju gospodarsko 
trgovinskega sodelovanja med državama 
pripomoglo tudi to, da se je letos odprlo 
naše veleposlaništvo v Seulu, v okviru ka-
terega je začel delovati tudi gospodarski 
oddelek, s katerim Gospodarska zbornica 
Slovenije že načrtuje skupne aktivnosti, 
ki bi lahko pomagale našim izvoznikom.

V začetku decembra bo potekal po-
slovni dogodek z naslovom Korea Grand 
Sourcing Fair 2022 (KGSF 2022), na kate-
rem se bodo udeleženci lahko srečali s 
korejskimi dobavitelji, letos prvič pa bodo 
organizirana tudi poslovna srečanja tujih 
dobaviteljev s korejskimi uvozniki.

Korejsko združenje za mednarodno 
trgovino (KITA) bo namreč za zainteresi-
rana tuja podjetja organiziralo srečanja z 
ustreznimi sogovorniki Hkrati se bo na 
omenjenem dogodku predstavila Slove-
nija na nacionalni stojnici, organizirana 
pa bo tudi predstavitev priložnosti za so-
delovanje s slovenskim gospodarstvom. 
Vse te aktivnosti na decembrskem do-
godku predstavljajo dobro izhodišče in 
spodbudo za slovenska podjetja, ki želijo 
poslovno sodelovati s Korejo in ostalimi 
azijskimi trgi. n

Predstavitev slovenske delegacije na saudskem pavilijonu, EXPO 2020 Dubaj, november 2021.

Če bi tudi vaše podjetje želelo so-
delovati na dogodku Korea Grand 
Sourcing Fair 2022, vas vljudno va-
bimo, da se za dodatne informacije 
obrnete na Center za mednarodno 
poslovanje pri GZS, Marko Jare, T 01 
58 98 158, E marko.jare@gzs.si. Fo
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družbene spremembe ob zmerni rasti 
pretežno mladega prebivalstva kreirajo 
izjemen poslovni potencial za tuja pod-
jetja, tudi številna slovenska. Z vidnimi 
poslovnimi uspehi na tem trgu se že lah-
ko pohvalijo člani projektnih konzorcijev 
slovenskih inženiring podjetij, mnogi 
od teh tudi člani GZS skupine za Arabi-
jo, ki v svoje vrste vabi nova, ambiciozna 
slovenska podjetja, ki verjamejo v moč 
povezovanja.

Da bi mednarodno konkurenčnim slo-
venskim podjetjem predstavili poslovni 
potencial saudskega trga, smo v Centru 
za mednarodno poslovanje pri GZS, v 
sodelovanju s slovenskimi nosilci inter-
nacionalizacije in saudskimi partnerji, 
zasnovali niz promocijskih aktivnosti 
slovenskega gospodarstva na obravnava-
nem trgu.

Vstop na saudski trg mora biti 
strateško načrtovan
Delček gospodarskega potenciala sodob-
nejše Saudove Arabije smo tako bežno 
spoznavali že v času svetovne razsta-
ve EXPO 2020 Dubaj, ko smo poslovna 
mreženja na saudskem paviljonu no-
vembra 2021 izkoristili za promocijo 
slovenskega znanja in rešitev na področju 

naprednih materialov za zeleno priho-
dnost. Potencial največjega potrošniškega 
prehrambnega trga v Zalivu smo izvozno 
usmerjeni slovenski živilski industriji 
približali na strokovnem seminarju no-
vembra lani ter predstavitev nadgradili s 
poslovnim mreženjem na sejmu Gulfood 
2022 v Dubaju.

V Centru za mednarodno 
poslovanje pri GZS smo v 

sodelovanju s slovenskimi 
nosilci internacionalizacije in 
saudskimi partnerji zasnovali 

niz promocijskih aktivnosti 
slovenskega gospodarstva na 

saudskem trgu.

Niz promocijskih aktivnosti v le-
tošnjem letu nadaljujemo z obiskom 
slovenske gospodarske delegacije v 
Saudovi Arabiji. Tam v sodelovanju s 
partnersko gospodarsko zbornico, Fe-
deracijo saudskih zbornic, in ob podpori 
največjega promotorja potenciala slo-
venskega gospodarstva v Saudovi Arabiji, 
častnega konzula Slovenije v Džedi, prip-
ravljamo slovensko-saudska poslovna 
foruma s poslovnimi srečanji, ki ju 
bomo konec novembra 2022 izvedli v 

hitro rastoči prestolnici Rijadu in dru-
gem največjem mestu, pristaniškem 
mestu Džedi. Delegacija dvajsetih slo-
venskih podjetij, ki jo organiziramo 
sodelavci Centra za mednarodno po-
slovanje pri GZS, v partnerstvu s SPIRIT 
Slovenija, Ministrstvom za gospodarski 
razvoj in tehnologijo, Ministrstvom za 
zunanje zadeve, bo saudskim sogovor-
nikom predstavila zelene, kreativne in 
pametne poslovne modele, rešitve, iz-
delke in storitve uspešnih slovenskih 
inženiring, IT in logističnih podjetij.

S poslovnimi mreženji nadaljujemo 
februarja 2023 s skupinskim obiskom 
največjega sejma gradbeništva v Saudovi 
Arabiji, The Big 5 Saudi.

Uspešni slovenski poslovneži vedo 
povedati, da mora biti vstop na saudski 
trg strateško načrtovan, da se lahko za 
večmilijonske posle uspešno poteguje 
le konzorcij podjetij ter da se zaupanje 
saudskih partnerjev gradi počasi, posto-
poma, z nizom srečevanj v živo. n

Horizonti prihodnosti

Ukrep: Konzorciji za tuje trge
Ministrstvo za gospodarski razvoj in 
tehnologijo naj preko javnih razpisov 
sofinancira vzpostavitev projektnih, 
prodajnih in nabavnih konzorcijev 
slovenskih podjetij na tujih trgih. Ob 
zaostrenih razmerah bodo s povezova-
njem v konzorcije slovenska podjetja 
učinkovitejša pri pridobivanju pro-
jektov, uresničevanju prodajnih ciljev 
in nabavi potrebnih surovin na tujih 
trgih.

Slovenska delegacija v Dubaju.

Če bi se tudi vaše podjetje želelo pove-
zati z uspešnimi slovenskimi podjetji 
za skupen nastop na saudskem trgu 
ali pa izmenjevati praktične izkušnje 
pri poslovanju s Saudsko Arabijo, vas 
vljudno vabimo, da se nam pridružite 
v GZS skupini za Arabijo.

Dodatne informacije: Center za 
mednarodno poslovanje pri GZS, 
Nataša Turk, T 01 58 98 152, E nata-
sa.turk@gzs.si.
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