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»Uspehi, prodornost
in stopnja

izvoza vsekakor
belezijo Stevilne
multiplicirane
ucinke na
gospodarstvo

v regiji,« stanje
pohvali Bojan Luksi¢
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Njihova pregovorna podjetnost
kaze svoj pravi obraz

Uspesna, izvozno naravnana podjetja so v Kocevju in Ribnici prisotna ze
dolgo, zadnja pridobitev za gospodarstvo v regiji pa je prihod Yaskawe.
Kljub prostorskim in kadrovskim preprekam, s katerimi se podjetja
soocajo, Se vedno poslujejo uspesno in z visoko stopnjo izvoza predvsem

v srednjo in juzno Evropo.
Nina Sprohar

»Gospodarsko stanje na obravnavanem podro¢ju

je vsekakor dobro in beleZi narascajoce trende tako
po vprasanju prihodkov in dobicka kot tudi zapos-
lenosti,« pravi predsednik uprave v podjetju Inles
Andrej Mate. Na Ribnisko-Kocevskem se trenutno
vrsi cela vrsta novih proizvodnih investicij, ki bodo
pripomogle k nadaljnji rasti. »Klju¢ni moment za
bodoco uspesnost je splosna gospodarska situacija,
ki pa se poslabsuje,« meni Mate. Doda, da naj bi, glede
na dejstvo, da je »pretezni del industrije na nasem
podroc¢ju usmerjen v proizvodnjo gotovih izdelkov
in ne komponent ali polizdelkov, bodoca kriza nase
podroc¢je manj prizadela«.

Bojan Luksi¢, direktor podjetja Riko Hise, ima o
gospodarskem razvoju na njihovem podrocju zelo
pozitivno mnenje. »Pregovorna podjetnost v Ribnici
res kaze svoj pravi obraz. V podjetju Riko Hise nas

veseli, da delamo v tako spodbudnem in proaktivnem
okolju, kot je nase, s Stevilnimi uspe$nimi podje-

tji. Inotherm, Inles in Riko Ribnica so le tista ve¢ja,
seznam pa zaokrozajo mnoga manjsa prodorna
podjetja. Tudi Kocevje v nasi blizini z novo investicijo
druzbe Yaskawa dozivlja svoj razcvet. Uspehi, prodor-
nost in stopnja izvoza vsekakor belezijo Stevilne
multiplicirane ucinke na gospodarstvo v regiji,« stanje
pohvali Luksic. V Ribnici uspehe belezi Se en pomem-
ben del Skupine Riko, podjetje Riko Kor. Njen direktor
Janez Starc pravi, da imajo dela veliko, »podobno kot
druga podjetja, ki funkcionirajo na tem podrocju in so
polno zasedena«.

Tudi v najnovejSem podjetju med podroc¢nimi
'gospodarskimi velikani', Yaskawi Ristro, opazajo, da
je gospodarstvo zZe vsa leta zelo stabilno in moc¢no,
podjetja v tem delu Slovenije pa izjemno uspesna.
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»Inotherm, Riko Hise, Riko Kor, Inles in Se veliko manj-
Sih dobaviteljev podpirajo gospodarstvo v ribniski
obcini. Gospodarstvo se tudi v Kocevju izjemno dobro
razvija. Doslej prisotnemu Melaminu, ki je ravnokar
odprl novo visoko tehnolo3ko joint venture proizvo-
dnjo s Smart Melaminom, Itas Cas, Rotis, Intersocks
in drugimi se pridruzujemo tudi mi s svojo tovarno
robotov, kateri bo v letu in pol sledila Se tovarna servo
motorjev in servo regulacij. Vsekakor bo to mo¢no
vplivalo na bodoco rast gospodarstva, ne samo v
Kocevju, temvec v celi regiji,« napoveduje direktor
Yaskawe Ristro dr. Hubert Kosler.

Pomanjkanje prostora in kadrov ter nefleksibilna
zakonodaja predstavljajo najvecje ovire

A trdemu delu navkljub uspeh nivedno zagotovljen.
»Nase podjetje se kljub gospodarski rasti e vedno
sooca z iziemno zahtevno konkurenco. Industrijske
kapacitete v proizvodnji oken in vhodnih vrat so v
Evropi Se vedno bistveno visje od potreb in povpra-
Sevanja. Kot proizvajalcem, ki izvozijo 85 odstotkov
svojih izdelkov, nam velik problem predstavlja
prekomerna obdavditev dela in povsem nefleksi-
bilna delovna zakonodaja, kar mo¢no zmanjsuje
naso konkurenénost v Evropi, zlasti z drzavami
Visegrajske skupine (MadzZarska, Poljska, Slovaska,
Ceska), ki so nam najbolj primerljive,« razloZi Mate.
Inles kljub temu s stalnim razvojem in znanjem ter
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veliko fleksibilnostjo v poslovanju uspesno parira
konkurenci, v Evropi so namrec uvrsceni v visji
srednji cenovni razred. »Vse pa tudi prodamo pod
svojo lastno blagovno znamko Isarholz ali Inles,«
doda Mate.

Podjetju Riko Hie najvec izzivov prinasa njihova
primarna surovina - les. »Kot osnovni gradnik sleher-
nega objekta les ponuja Stevilne izzive, ne le z vidika
obdelave, oblikovanja in nac¢ina uporabe, ampak tudi
s SirSega vidika vkljucevanja v lesno predelovalno
verigo. Situacija na nivoju primarne obdelave lesa
v Sloveniji ni ravno optimalna, saj se slovenski les
oziroma hlodovina izvaza v tujino, od koder prakti¢no
istega nato odkupujemo nazaj v obliki polizdelkov -
sami ga najvec¢ odkupujemo iz Avstrije in prav na tem
podrocju bi si Zeleli boljsih resitev,« pojasni Luksi¢.
Doda, da jim sicer najvecje izzive na podrocju lesene
montazne gradnje zastavljajo sodobna arhitektura in
gradbenistvo, ne nazadnje pa tudi kupci in investitorji,
ki se zavedajo pomembnosti trajnostnih vidikov pri
nacrtovanju prostora. »Nanje uspesno odgovarjamo
tudi zaradi nenehnega nadgrajevanja in optimizacije
tehnoloskih procesov. Le tako namrec lahko zago-
tavljamo odli¢nost in tehnolosko izpopolnjenost
nasih produktov in resitev. |zzive prepoznavamo tudi
v izboljSavi prodajnih in poprodajnih procesov ter v
krepitvi prodajne mreze« pravi Luksic.

ULIVANJE ALUMINIJA

Nove tovarne, ki jih
nacrtuje Yaskawa,
bodo mocno vplivale
na bodoco rast
gospodarstva, ne
samo v Kocevju
temvec v celi regiji,
napoveduje dr.
Hubert Kosler,
direktor Yaskawe
Ristro.

Kot specialist v mehanskih obdelavah, proizvajamo visoko natancne, kompleksne
komponente za strojegradnjo in orodjarsko industrijo.

Z bogatimi izkusnjami in najsodobnejse opremljenimi obdelovalnimi stroji vedjih dimenzij
(do 5 m in 10 ton) smo ustvarili ustrezno podlago za prilagodljivo storitev CNC obdelave
vedjih in manjSih serij. Nasa tradicija in strokovna ekipa sta jamstvo za kvalitetno, hitro in
cenovno ugodno storitev!

VARJENJE IN BARVANIJE
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Andrej Mate,
predsednik uprave
Inlesa, opozarja

na velik problem,

ki ga predstavlja
prekomerna
obdavcitev

delain povsem
nefleksibilna
delovna zakonodaja.

»Lani smo Ze
postavili en Sotor,
ki ga uporabljamo

kot skladisce, letos
pa bomo, kot kaze,
morali postaviti Se
enega,« pravi Janez
Starc, direktor Riko
Kor.

V Yaskawi skrbijo
za Solanje kadra za
delo v novi tovarni.

Prva skupina
delavcevseje 8
tednov izobrazevala
v Yaskawinih
tovarnah na
Japonskemin
Kitajskem.

Vecino svojih produktov izvozijo tudi v podjetju
Riko Kor. »Delamo predvsem za tujino, za podjetja,
kot so Escava, Caterpillarin druga - njihova narocila
so ze zapolnila celo naslednje leto, nekateri kupci
pa nam dajo celo avanse za materiale. Dela je torej
veliko. Pri nas velja, da to, kar se dogovorimo, tudi
drzi. S tistimi, ki se dogovora niso drzali, ne sode-
lujemo vec,« je oster Starc. Soocajo se predvsem s
kadrovskimi in prostorskimi omejitvami. »Lani smo
Ze postavili en Sotor, ki ga uporabljamo kot skladisce,
letos pa bomo, kot kaze, morali postaviti Se enega,«
pravi, kadre pa zdaj uvazajo iz Srbije ter Bosne in
Hercegovine.

Kosler pa pravi, da so Yaskawina hcerinska
podjetja vsako posebej izpostavljena svojim izzivom.
»Yaskawa Slovenija je odgovorna za prodajo robot-
skih resitev na trgih Slovenije in bivse Jugoslavije.
Trenutno belezimo veliko rast v narocilih, saj je tudi
povprasevanje po uvajanju robotizacije visoko.
Vseeno pa je na trgih bivse Jugoslavije rast pocasna,«
pravi. Yaskawa Ristro se kot inzenirsko in proizvo-
dno podjetje, ki podpira vsa Yaskawina podjetja v
regiji EMEA (Evropa, Bliznji vzhod, Afrika, Rusija)
zaradi izjemne rasti narocil sooca s kadrovskimi in
prostorskimi izzivi. »Kmalu bo potrebna Siritev - tako
prostorska kot kadrovska,« napove Kosler. Kmalu se
obeta tudi odprtje tretjega Yaskawinega héerinskega
podjetja, Yaskawa Europe Robotics, saj je trenutno v
zakljucnifaziizgradnje tovarne, sledi pa Se integracija
opreme in zagon celotnega postrojenja. »So¢asno
poteka kadrovanje in Solanje kadrov. Prva skupina je
Ze prezivela 8 tednov na Japonskem in Kitajskem v
Yaskawinih tovarnah robotov, s ciljem, da usposobimo
bodoce trenerje,« razlozi Kosler.

Foto: Yaskawa

Kocevje in Ribnica

»Upamo, da nam vlada ne bo premocno znizala
konkurencnosti«

V zadnjem obdobju so v podjetju Inles ponovno
razvili celo vrsto novih ali dopolnjenih produktov, ki
ustrezajo vse visjim zahtevam trga. »Treba je pouda-
riti, da vec kot polovico svojih produktov prodamo

v Nemdijo, ki je za okna najzahtevnejsi trg. Tudi v
bodoce bomo aktivno nadaljevali z dosedanjim
uspesnim nacinom dela. Ceprav so trendi nasprotni,
upamo, da se gospodarska situacija ne bo prevec
poslabsala, ter da nam nasa vlada ne bo premo¢no
znizala konkurenc¢nosti,« si zeli Mate.

V podjetju Riko HiSe so ponosni predvsem
na leto$nje uspesne projekte v Sloveniji - vrtec v
Sentjerneju, objekt v Kampu Sobec, apartmajske hise
v Prekmurski vasi, leseno fasado na objektu Expano
v Murski Soboti, vrtec Kamnitnik v Skofji Loki ter na
nove stanovanjske hise. Poleg tega so bili uspesni
tudi v tujini. »Preboj nam je uspel na Svicarskem
trgu, kjer smo dokoncali projekt petih his dvoj¢kov
v blizini Zenevskega jezera, tudi v Italiji nadaljujemo
z uspesnimi projekti lesene montazne gradnje, med
zadnjimi in odmevnejsimi je gotovo kompleks hi$ v
blizini smucarskega sredis¢a Valtournenche,« pravi
Luksic. Doda, da so prisotni tudi na angleskem trgu,
saj »v prestiznem naselju blizu Londona stoji ze
vec kot 90 nasih hi$, pred nami pa so Ze nova naro-
Cila«. Kak3ne pa so zZelje za naprej? »Pot, ki smo si
jo zastavili v preteklosti in se izkazuje za uspesno
in uc¢inkovito, bomo seveda nadaljevali - Zelimo Se
razSiriti svojo trzno mrezo ter poglobiti sodelovanje z
obstojecimi poslovnimi partnerji, s katerimi vzajemno
uspesno uresni¢ujemo zaupanje kon¢énih naroc¢nikov
Ze vrsto let. V prihodnje si zelimo postati vodilen
proizvajalec lesenih montaznih objektov na vseh
obstojecih trgih,« zakljuci Luksic.

Starc opaza, da bi morali za dolocene stroje
postaviti Se eno delavnico, za katero je prostor ze
pripravljen, poleg tega pa bi potrebovali tudi lakir-
nico. »Nase podjetje deluje Ze 25 let. V tem Casu se je
spremenilo marsikaj. Zdi se mi, da moras, ko je dela
premalo, delati Se ve¢, da ga bo dovolj. Ko je dela
preved, pa zopet ni v redu,« se posali.

ZaYaskawo sta december in januar polna izzi-
vov. »V teh Sestdesetih dneh nameravamo pridobiti
uporabno dovoljenje, prestati notranjo presojo in pa
konéno presojo s strani mati¢nega podjetja Yaskawa
Electric Corp,« pojasni Kosler in doda, da bodo po
uspesni kon¢ni presoji vendarle dobili zeleno luc za
proizvodnjo robotov za trg.
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