Gospodarska
zbornica
Slovenije

seminar

Trzenje v turbulentnih casih

za mala podjetja

7. april 2010, od 10.00 do 13.30
Ljubljana, GZS, Dimiéeva 13

Konkurenca v vseh panogah v zadnjih letih strmo nara3ca, izdelki so vse bolj
dovrseni, razlike med sorodnimi artikli vse manjse.

Ceprav si podijetja prizadevajo za visoko kakovost svojih izdelkov z nenehnim
inoviranjem in izbolj§avami, so spremembe v trznem nacrtovaniju in izvajanju
nuja, ki se je morajo podietja zavedati.

Kupce je danes enako tezko pridobiti kot ohraniti, zato se morajo podietja na-
uciti gledati skozi njihove o¢i. Vendar, kako do dolgoro¢nega uspeha malega
podijetia na izredno konkurenénem trgu? Kje je meja med podjetni§tvom in me-
nedzmentom in koliko svobode pri odlo¢anju si majhna podietja lahko dovolijo?

Direktorje malih podijetij, vodje prodaje in trzenja in vse, ki si Zelite boljsih
prodaijnih rezultatov, vabimo, da se udelezite seminarja in s pridobljenim
znanjem povecate trzenjsko in prodajno uéinkovitost v vasem podietju.




PROGRAM

10.00-10.10
10.10-11.00
11.00-11.50
11.50-12.10
12.10-13.00
13.00 - 13.30

Uvod v delavnico

Poslovni cilji in trina strategija
mag. Amadea Dobovisek, MBA,
direktorica, Publi Una d.o.o.

* Strateski okvir trznega naértovanja
* Vzpostavitev ucinkovitega odnosa s kupcem
* Od strateskega nadrta do njegove uresnicitve

Ponudba, delo s kupci in prodajna organizacija
Joze Urh, direktor razvoja, Mercuri International, d.o.o.

* Sistemati¢en pristop k vrednotenju in razvoju ponudbe
* Delo z obstojec¢imi in novimi potencialnimi kupci
* Prodajna organizacija

Odmor

Podpora prodaiji in trino komuniciranje
Jadranka Jezersek Turnes,
direktorica, Kontekst Jadranka Jezersek Turnes s.p.

* Razumevanie blagovne znamke

* Nacrtovanie in proces oblikovanje blagovne znamke
* Nacrtovanje marketingkih komunikacij

* Evalvacija komunikacijskega projekta

Vpradanja in odgovori




B

KOTIZACUJA, POPUSTI IN PLACILO

Kotizacija za udelezbo na seminarju TrZenje v turbulentnih éasih za mala podjetja
ie 150 EUR + 20% DDV. ZniZana kotizacija, ki velja za ¢lane GZS in novousta-
novliena podietia, je 90 EUR + 20% DDV. Drugi in vsak naslednji udelezenec iz
istega podietia imajo 15% popust.

Na podlagi prijave vam bomo poslali racun, ki ga poravnate v navedenem pla-
&ilnem roku. Kotizacijo lahko poravnate tudi pred prejemom ra¢una na IBAN Sl
SI56 0292 4001 7841 495 (NLB d.d., Ljubljana), sklic: vasa mati¢na stevilka
-2180.

Udeleienci seminarja prejmejo:

* gradivo

* zgo3cenko iz Poslovne zbirke CD.GZS z naslovom 100 odgovorov na krizo,
kier je posebno podro¢je namenijeno prav frzenju

* popust v visini 50% za udelezbo na seminarju ,Kje in kako do pomembnih
podatkov za trzenje”

* popust v vidini 20% za promocijski paket za mala podijetia do 31. avgusta
2010

PRIJAVA

Rok za prijavo na seminar je 5 dni pred izvedbo seminarja. Prijavite se lahko
preko spletnega obrazca www.gzs.si/slo/48703 ali posljete izpolnjeno prijavnico
na faks . 01/5898-100.




PRIJAVNICA

na seminar TrZenje v turbulentnih éasih za mala podjetja
7. april 2010, od 10.00 do 13.30, Ljubljana, GZS, Dimiteva 13

Naziv podjetja:

Naslov podietja:

Mati¢na $tevilka: Davéna $tevilka:

Clan GZS: DA / NE

Ime in priimek udelezenca:

Funkcija:
E-posta: Telefon:
Kraj in datum: Podpis:

ove o

Za prijave do 26. marca nudimo popust v visini 10 EUR!

Dodatne informacije:

Eva 2onTor, 01 5898 480, eva.zontar@gzs.si.




